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S C A

Aquadomia, la SC A s Ž l e c-
tionnŽe pour ce numŽro
de dŽbut dÕannŽe est un
peu part iculi •r eÉ  Ë che-
val sur Paris et Marseille,
ell e est essentie lle ment
axŽe sur la format ion ˆ la
c a rte avec un dŽbouchŽ
sur le voyage. Pierre Mar-
tin-Razi a rencontrŽ lÕun
de ses fo ndateurs, Vi n -
cent  DŽfossez, homme
de marketing et BE ES 2 de
p l o n g Ž e .

S u b a q u a Vous avez crŽŽ
Aquadomia pour faire coha-
biter vos diffŽrentes activitŽs
p r o f e s s i o n n e l l e s . Le choix de
devenir une SC A s Õ e s t - i l
imposŽ de fait ?

Vince nt DŽfossez L’idée de
monter une structure de plon-
gée professionnelle me trot-
tait dans la tête depuis déjà
pas mal de temps. La marque
Aquadomia existe depuis
deux années maintenant ;
Bruno Dumoulin et moi avons
franchi le pas en avril 20 0 6 …
L’idée de base consiste à pro-
poser des formations à la
c a rte tout en minimisant les
frais fixes au maximum. C ’ e s t
pourquoi nous préférons utili-
ser des structures part e n a i r e s
r é p a rties sur le littoral. Ce type

de prestation offre une plus
grande souplesse et la variété
des embarcations est un plus
dans les formations propo-
s é e s . Le plongeur peut se
retrouver confronté à des
environnements différents au
cours de sa formation et cette
variété se transforme en une
plus grande expérience. L’ i d é e
de la SCA s’est imposée tout
n a t u r e l l e m e n t . Pour nous, les
formations fédérales sont une
référence et ne pas les pro-
poser serait une erreur à la
fois en termes de pédagogi e
mais aussi sur le plan com-
m e r c i a l …

S .Vous avez optŽ pour le mul-
t i c a rt e s ?

V. D . Ne pas le faire serait une
erreur stratégi q u e . Lors de
nos formations nous
essayons de combiner deux
approches de la plongée,
celle de la FFE S S M et une vision
du RSTC, PA D I ou moins fré-
quemment, SS I. Le plongeur
est donc paré et d’un point de
vue commercial, nous avons
proposé deux formations au
lieu d’une pour un coût fina-
lement moindre.

S . Cette dŽmarche se double
dÕun accompagnement part i-
c u l i e r. CÕest aussi votre c r e d o
c o m m e r c i a l ?

V. D . Oui, c’est la démarche
d ’Aquadomia. Un attache-
ment au client avec un service
personnalisé en termes de
lieux, d’horaires mais aussi de
p r o gression. Nous nous adap-
tons aux aptitudes de chacun,
une chose rendue possible
par le cours individuel ou en
très petit gr o u p e . Je signale
que ces formations ne concer-
nent pas que les premiers
niveaux mais peuvent aussi
s’appliquer aux formations
d ’ i n i t i a t e u r, aux niveaux 3 et 4
et aux stages pédagogi q u e s
pour les futurs moniteurs MF1
ou BE E S 1 .

La SC A du mois: 
Aq u a d o m i a

Petit rappel
Une Structure Commerciale Agréée par la FFE S S M e s t
une entreprise de plongée avec un statut profession-
nel (SA RL, EURL, travailleur indépendant, armateur
maritime…), membre de la fédération tout comme le
sont les clubs associatifs. La SCA délivre des licences,
fait passer des brevets fédéraux, accueille des plon-
geurs licenciés et participe à l’ensemble de la vie
fédérale, tant locale que nationale. Sur environ 250
structures professionnelles permanentes en Fr a n c e
actuellement, on en dénombre 186 qui ont opté pour
le statut de SCA au 1e r juillet 2006, et la progr e s s i o n
est constante (+ 9 0 % en 5 ans).

Une rubrique pour les SC A
Cette nouvelle rubrique dans S u b a q u a est destinée à
faire connaître les SCA et améliorer la communication
entre ces professionnels et les licenciés, les clubs
associatifs et l’ensemble de nos lecteurs. Pour cela
l’équipe rédactionnelle de S u b a q u a a besoin d’infor-
mations qui donneront lieu à traitement selon leur
intérêt, notamment et plus particulièrement dans le
renforcement des liens entre les SCA et les licenciés
des clubs a s s o c i a t i f s . Merci de nous les faire parvenir
sous la forme la plus succincte possible à
< s u b a q u a . m a g @ w a n a d o o . f r >. La revue sélectionnera les
informations les plus pertinentes et contactera les SCA
concernées pour traitement de l’info… C’est gr a t u i t!

S .Comment cela se passe-t-il
p r a t i q u e m e n t ?

V. D . Les débutants ou les
plongeurs qui désirent acqué-
rir un niveau supérieur peu-
vent nous contacter par le
biais de notre site Internet.
Selon leur niveau et leurs pos-
sibilités géographiques, ils
s’orienteront vers une for-
mule baptisée S c u b a c i ty e n
piscine et en fosse à Paris ou
S c u b a l i t t o r a l e en Méditerra-
née. Pour les débutants, nous
proposons une formule qui va
au-delà du baptême avec
deux plongées et un cours
théorique sur une journée.
C’est un bon moyen de mesu-
rer si le plongeur désire per-
sévérer ou pas.

S . Aquadomia propose-t-elle
des formations spŽcifiques?

V. D .Outre les formations tech-
niques multilabels, nous pro-
posons aussi des formations
nitrox, trimix et recycleur,
notamment sur le nouvel UBS
40 avec toujours le respect des
valeurs de confiance, de res-
pect et de fiabilité. Dès le pro-
chain salon de la plongée, en
j a n v i e r, nous mettons en place
une formation “cadre à l’étran-
ger” avec notre part e n a i r e
N o u v e l l e s - Fr o n t i è r e s . N o t r e
première destination sera la
mer Rouge pour des raisons
de coût et de facilité que l’on
peut imagi n e r. Il y a vraiment
beaucoup à faire dans la plon-
gée sous-marine! !

Pour en savoir plus <www. a q u a d o m i a . c o m >


